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El futur del cava, ser mes car

= Els elaboradors certifiquen la necessitat de fer una aposta clara per la qualitat i el preu alt
per ser més competitius

= La venda d'escumosos puja un 30% al mercat internacional i la de cava, baixa
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Exportacions del sector I'any 2014 Foto: El Punt Avui. ‘s
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L'aposta decidida per la diversificacio i el preu alt lligat a un producte
premium i la millora dels parametres d'exportaci6 séon els factors que
permetran garantir el futur al sector del cava en els anys vinents. Aixi ho va
confirmar ahir Ferran Escura, soci director del bufet Escura, que ha elaborat
I'Informe Economic del Sector del Cava corresponent a I'any 2014, que va fer
public ahir, acompanyat de Pere Bonet, president del Consell Regulador de
la DO Cava; Jaume Gramona, president de I'Institut del Cava, i Pere Guilera,
president de Pimecava.

No hi ha males noticies al sector en un any que va ser critic per a I'economia
global del pais. En el seu conjunt, el sector del cava va tancar el 2014 amb un
benefici minso del 0,5%, pero benefici, al cap i a la fi. Pero si apropem el
zoom i fem una analisi més detallada, tenint en compte la diversitat en la
tipologia d'empreses i de productes que hi ha al sector, es descobreixen
diferencies que situen les marques en contextos molt diferents, tenint en
compte els indicadors financers.

A partir d'una analisi de 79 empreses tipus, el bufet d'economistes ha
comprovat que el 88% de les vendes de cava es concentren en només deu
grans empreses que facturen més de 10 milions d'euros a l'any. Les



empreses mitjanes —amb una facturaci6 d'entre 600.000 euros i 10 milions—
registren de forma estable prop d'un 10% de les vendes, i el sector dels petits
elaboradors se situa en una linia vermella, amb un petit percentatge de
vendes i una tendéncia preocupant a la baixa, que fa pensar en un futur
incert per a algunes d'aquestes empreses. L'any 2014, el benefici dels petits
elaboradors va caure a la franja negativa del -13,9%, mentre que les
empreses mitjanes es van mantenir en un 2,7% i les grans empreses, amb un
0,4% de benefici.

“El celler petit només dbéna diners a qui hi treballa”, va afirmar amb
contundencia Escura. Segons ell, el sector del cava té futur, pero “s'hi han de
fer coses”.

Mercat intern i extern

En aquest moment, el 76% dels escumosos que s'elaboren a 1'Estat espanyol
es fan sota el paraigua de la DO Cava. El consumidor del mercat interior es
decanta pels productes brut nature i extra brut (32%) o pel brut (48%) i
concentra el gros del mercat a Catalunya, amb un 21,5% de vendes a
Barcelona i un 25% a la resta del Principat; mentre que 1'area de Llevant i les
Illes sumen un 15% de les vendes de cava, i Andalusia un 12,2%. L'any 2014,
el sector del cava va concentrar el 36,15% de les vendes al mercat interior,
tres punts més que l'any anterior, i similar al resultat registrat el 2011.

En canvi, I'exportacid, sobretot dins la Unié Europea, no deixa de caure, i ha
passat de concentrar el 51,20% de les vendes 1'any 2012 a registrar un 46% el
2014, mentre que les vendes a paisos tercers es consoliden al voltant del
17%.

En un context internacional en que les vendes d'escumosos van créixer un
30%, els resultats del sector del cava no sén gaire encoratjadors. El
consumidor estranger es decanta pel brut (55%), el semi sec (24%) i el sec
(16%). El perfil esta clar i tot fa pensar, segons els autors de 1'estudi, que els
escumosos tenen encara un llarg recorregut al mercat internacional. Pero
I'analisi de la situaci6, segons les dades registrades l'any 2014, alerta que
alguna cosa s'esta fent malament i s'ha de rectificar a la DO Cava: —“Per que
sou tan dolents exportant?”, va preguntar de forma retorica 'autor de
I'informe economic dirigint-se als elaboradors que van assistir a la
presentacio. El prosecco i el champagne van irrompre silenciosament a la
ment de tots els presents, pero ningi en va pronunciar el nom.

Malgrat tot, el cava manté un important mercat a Alemanya, on al llarg del
2014 es va vendre un 20% de les ampolles que es van exportar; a Bélgica,
que ha incrementat un 11% el consum d'aquest escumds respecte al 2013, i
s'ha situat també en un 20%; el Regne Unit, els Estats Units, el Japd o
Franca, com es pot veure en el grafic, i hi ha destinacions on les vendes
creixen de forma exponencial (Brasil, Lituania, la Xina o Paraguai). Pero
tothom té clar que la politica de baix preu dificilment pot suportar el cost
d'estructura d'un celler. L'estudi posa de relleu com les empreses mitjanes —
que majoritariament han fet una aposta per la qualitat i preus més alts— son
les que han suportat més bé la sotragada d'aquests anys critics i han anat
consolidant els beneficis.

Els elaboradors han d'adaptar la producci6 a les futures demandes, per
tipologia de producte i quantitat, han de buscar I'especialitzacié dins els
mercats exteriors posant al davant la qualitat i el preu alt, i han de buscar
fonts de financament alternatives. Aquestes son les claus per garantir el
futur d'un sector que vol ser marca d'identitat d'un pais en un intens procés
de canvi.



L'any 2015 ha estat esperancador i tots intuim que els
resultats sén millors que els que hem presentat

Jaume Gramona
PRESIDENT DE L'INSTITUT DEL CAVA

Les critiques al cava <low cost> sén injustes perque el
que compra aquest cava segurament no pot comprar
res més

Pere Bonet
PRESIDENT DEL CONSELL REGULADOR DE LA DO CAVA

No vénen temps facils. Tenim incerteses politiques, pero
serem independents politica i econdmicament

Pere Guilera
PRESIDENT DE PIMECAVA

De I'estabilitat a I'optimisme

Després de set anys de crisi econdmica, tots els sectors n'han sortit
tocats d'una manera o altra. Els representants del sector del cava es
mostraven ahir satisfets, perod, de la resisténcia que han demostrat els
elaboradors en el context global. “Quan va comencar la crisi érem 250
cellers i s'acaba la crisi i som 250 cellers”, va afirmar Pere Guilera,
president de la patronal Pimecava, “i no hem fet cap ERO". L'aposta de
futur, segons ell, és un pas decidit per abandonar la politica de preus
baixos, fer ofertes de qualitat dins el sector del turisme del vi i posar en
funcionament |'engranatge perqué el cava ‘premium' esdevingui el 40%
de la produccié. Precisament, Pere Bonet, president del Consell
Regulador de la DO Cava, esta convencut que el ‘premium' és, en el fons,
la clau d'una recuperaci6 solida, que tot fa pensar que ja s'ha comengat a
produir. Tant ell com Jaume Gramona, president de I'Institut del Cava,
van voler traslladar un missatge d'optimisme. El sector sap que el 2015
que acabem de tancar ha estat més bo que el 2014, que ara analitza.
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